Online erfolgreich prasentieren mit Storytelling

Wie du potenzielle Kunden in Videocalls (iberzeugen kannst

Inhalt des Trainings

¢ Die Struktur einer Online-Prasentation
+ Aufbau von Glaubwiirdigkeit in der Online-Prasentation
+ Mit Storytelling die Emotionen der potenziellen Kunden ansprechen

Was ist der Mehrwert fiir dich? Der Workshop macht Sinn ...

Nach dem Training.... + ... flir Menschen, die ihr Unternehmen oder ihre Produkte
¢ ... hast du eine Produkte- oder Dienstleis- und Dienstleistungen prasentieren und potenzielle Kunden
tungsprasentation von 15 Minuten. Uberzeugen wollen.

*

... hast du die notwendigen Fahigkeiten, deine

potenziellen Kunden zu iberzeugen. . ]

+ .. hast du eine Prasentationsstruktur, die dein
Selbstvertrauen starkt.

¢ ... hast du eine Grundlage, die dir mehr Ge-
schafte bringt.

¢ ... weisst du, was ,Storytelling” ist, wie man
die Stories in die Prasentation einbaut und
damit die Emotionen der Kunden anspricht.

¢ ... kannst du den Nutzen deiner Produkte und
Dienstleistungen aufzeigen.

¢ ... kennst du Techniken und Tipps fiir eine
lberzeugende Prasentation, wie Korperspra-
che, Stimmeinsatz, Visualisierung und Einsatz QP
von Medien Stefan Klockl Serap Yavuz
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Dein Paket ¢ 2 Prasentationsexperten

¢ Videoanalyse
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